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internationalen Geschéftsbe-
ziehungen auf. Die Basis
bilden ein vertrauensvoller
Umgang und eine routinierte
Kommunikation, die Fehler
minimiert, Lieferprobleme
fruhzeitig erkennen lasst und
kurzfristige Kundenwtnsche
realisiert. Die Partner belie-
fern SULTAN Trade GmbH
aus Indonesien, Pakistan,
Malediven, Senegal, Sri Lanka,
dem Sultanat von Oman und
Vietnam. Alle entsprechen
selbstverstandlich den Vor-
schriften nach HACCP und die
meisten sind ISO 9001/2 zerti-
fiziert.

In Abgrenzung zu vielen
anderen Unternehmen hat die
SULTAN Trade GmbH immer
eigenes Personal vor Ort. Das
hat viele Vorteile, unter
anderem:

- Kenntnis von Sprache,
Mentalitat, Religion und
staatlichen Vorschriften

- Permanente Kontrolle der
Qualitat des Fisches direkt
nach dem Fang

- Auswahl der besten und
zuverlassigsten Liefe-
ranten

- Schnelle und einfache
Realisierung von
speziellen
Kundenwiinschen

Die SULTAN Trade GmbH
geht im Gegensatz zu den tra-
ditionellen Unternehmen
neue Wege. Anstelle der Ab-
wicklung der komplexen
Kommissionierung, Lager-

~und Transportloglstlk uber—

lasst dies die SULTAN Trade
GmbH einem externen
Dienstleister und setzt zuséatz-
lich eigenentwickelte Software
zur Prozessoptimierung und
Verbesserung der Kom-
munikation ein. Deshalb ge-
hort die aktive Vermarktung
und die verkaufsfordernde
Unterstitzung der Produkte
bei unseren Kunden zu den
Hauptaufgaben.

Die Exotischen Fische der
SULTAN Trade GmbH zeich-
nen sich durch ihre nahezu
unerreichbar gute Qualitat
des Fleisches und ihre Pro-
duktvielfalt aus. Ein Grund
daflr sind die Fanggebiete der
SULTAN Trade GmbH (z.B.
Oman und Sri Lanka), welche
aufgrund fehlender Berufs-
schifffahrt und Industrie zu
den weltweit saubersten
Gewassern gehoren. Die tradi-
tionellen Fangmethoden mit
Angeln und Leinen - keine
Treibnetze — und die sofortige
Kuhlung nach dem Fang
durch Mitnahme von trink-
wassergerechtem Eis garan-
tieren die Frische des Fisches.
In Abgrenzung zu anderen
Firmen verlasst der Fisch der
SULTAN Trade GmbH diese
Kuhlkette bis zum Handel
nicht mehr. Weiterverar-
beitung, Transport sowie
Kommissionierung erfolgen
bei 0° bis 4°C. Modernste
Fabrikationsanlagen — groR-
tenteils erst in 2001/2002
errichtet — und die neuesten
Veterinartests garantieren den
hohen Anspruch an die Qua-
litat. Die schnelle Logistik
ermoglicht eine Ankunft des
Fisches ca. 36 Stunden nach

arbeitungsstufen (Filets oder
Steaks) mit und ohne Haut
angeboten. Die Verpackung
erfolgt dabei nach Wunsch des

Kunden. Auch spezielle
Winsche wie Ubergrof3e Fi-
sche als Dekoration fur Mes-
sen und Buffets, bestimmte
Kalibrierungen oder spezielle
Einzelgewichtsangaben wer-
den von der SULTAN Trade
GmbH gern erfullt. Das Per-
sonal vor Ort garantiert lang-
fristig die hohen Qualitats-
anforderungen.

AuBBerdem ist SULTAN Trade
GmbH bemuiht, den Kunden
bis hin zum Verkauf zu be-
gleiten. Es werden eine Viel-
zahl von verkaufsunterstit-
zenden MalRnahmen und
Materialen angeboten. Dieses
Dienstleistungsspektrum
grenzt SULTAN Trade GmbH
deutlich von allen anderen

Fang in Deutschland. Dies Erf

macht den Fisch absolut ein-
zigartig im Bereich der Exoten!
Die Exotischen Fische werden

_in_allen -existierenden--Vers,_~
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Weitere Informationen"_,
www.sultantrade. de 5



